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Precio medio aritmético de Espana

Precio Spot de OMIE 2020/2021/2022
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El autoconsumo es la manera mas rentable de descarbonizarse !

Toda empresa puede evaluar, sin compromiso, el potencial de autoconsumo de su instalacidn

* Modelo As-a-Service
« Sistema sobre el terreno
)) * Ahorro de energia del 21%
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* Modelo Transaccional
)) » Coplanary triangular en el techo
* Ahorro de energia del 5%




Precios mercado de futuros OMIP YEAR 2022
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Min 40,40
Max 307,19
Promedio 57,36
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Gestion Activa del Precio

Estar preparado para cualquier escenario de mercado

No es posible anticipar cémo va a evolucionar el mercado,
estd sujeto a demasiadas variables imprevisibles

Es dificil anticipar si es mejor cerrar el 100% a precio fijo o
quedarse indexado.

Hay que INTENTAR evitar errores:

« Estar 100% abierto en una situacién de punta de
precios

« Cerrar a Largo plazo un precio en punta de precios que
puede que genere falta de competitividad estructural
para el consumidor.

Como evitarlo:
» Diversificando producto
« Diversificando en el tiempo la decision de cierre

OMIP OMIE %'\:/1,::!’5
2014 49,66 42,13 7,53
2015 49,30 50,34 -1,03
2016 48,62 39,67 8,95
2017 45,73 52,38 -6,65
2018 44,85 57,29 -12,43
2019 47,20 47,68 -0,48
2020 49,70 33,96 15,74
2021 47,14 111,94 -64,80
2022 57,38 201,13 -143,75
TOTAL 48,84 70,72 -21,88




Diversificar Producto

(Indexado o Precio Fijo? Los 2

» Es conveniente generar estructuras de precio diversificadas

100%

* Es bueno tener un volumen base cerrado a largo plazo 90%
80%

70%

* El resto del volumen indexado a OMIE pero con la 60%
posibilidad de ir cerrando el precio de diferentes volimenes 50%
con referencia a: 40%

« OMIP 30%

20%

« OTC 0%

0%
Q1-23 Q2-23 Q3-23 Q4-23

* Se combina el poder tener un precio cerrado a Largo plazo,
con la posibilidad de ir cerrando precios cuando la
coyuntura es mds favorable y con la posibilidad de tener
una porcién de volumen indexada a OMIE.

5Y mY+1l mY+1l mQ+1/Q+2 mOMIE



Diversificacion Temporal

(Cudndo fijar el precio de mercado?

Es necesario tener muy claro que un precio fijo es bueno,
proporciones significativas de volumen del consumo

para tomar la decisién de cerrar a largo plazo

Si no estd muy claro: es mejor cerrar volumenes progresivamente en diferentes momentos temporales de
manera reflexionada y con asesoramiento cercano por parte del Comercializador.

Nunca dejar la decisidon sobre el contrato y el volumen para el ultimo mes antes del suministro (Noviembre-
Diciembre tipicamente)

FTB YR-14 FTB YR-15 FTB YR-16 FTB YR-17 FTB YR-18 FTB YR-19 FTB YR-20 | FTB YR-21 | FTB YR-22
MIN 42,13 45,90 39,67 39,70 39,83 39,80 33,96 38,40 40,40
MAX 56,00 56,25 56,25 52,38 57,29 64,40 58,25 111,94 307,19




Importancia de un comercializador de confianza

Socios para un camino largo

Es fundamental tener un comercializador de confianza:
- Que permita acompanar la situaciéon de mercado de primera mano.

- Que transmita las modificaciones regulatorias que se van a dar durante la vida del contrato de
manera justa y transparente.

- Que proponga un contrato sélido que no permita una salida fdcil al comercializador si sus
expectativas de mercado no se cumplen.

- Que permita incorporar y proponga activamente soluciones tecnolégicas que permitan generar
ahorros econdmicos (autoconsumo, flexibilidad, soluciones de eficiencia...)

- ES FUNDAMENTAL REUNIRSE CON EL AL MENOS UNA VEZ AL TRIMESTRE PARA ANALIZAR
LA EVOLUCION DE LOS PRECIOS Y LAS ESTRATEGIAS DE COMPRA



Contratos PPA Fisicos.

3.

Baseload. Pay as Produced Pay as Produced

. Edlico. Solar.
anos (Perfil Solar OMIP).

(a elegir por el cliente).
A MAYOR plazo,
MEJOR precio.

» Laparte no fijada al precio del PPA se liquida al mercado OMIE. En EDP suministramos la energia no incluida en el PPA con una férmula
transparente Passthrough, con posibilidades de cierre a OMIP o OTC.

> Abiertos a estudiar opciones de suelo y techo para ofrecer bandas de proteccion de precio.

> Podemos ofrecer Garantias de Origen renovable para todo el consumo del cliente.



3 CONCLUSIONES PRINCIPALES

1. ANALIZAR EL POTENCIAL DE AUTOCONSUMO SOLAR DE LAS
INSTALACIONES DEL CLIENTE

2. GESTION ACTIVA DE LAS COMPRAS PARA DISPONER DE UNA
CARTERA DE COMPRAS DIVERSIFICADA

3. COMERCIALIZADOR DE CONFIANZA
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